Club de.
Marketing
de Navarra

Workshaop: Claves para optimizar el rendimiento comercial de tu empresa
(ESIC)

£B 9 de marzo de 2023, jueves

Inscribete

Fechas: Presencial
: 202

9 de marzo, jueves e

Horario:

de 17:00 a 19:00 h.

Inscribete


https://clubdemarketing.org/inscripciones/?u=112022310
https://clubdemarketing.org/inscripciones/?u=112022310

Errbneamente muchas empresas estiman que un analisis de ventas
supone activar la puesta en marcha de iniciativas de mejora de manera
instantanea. Al mismo tiempo, dos aspectos desautorizan totalmente esa
creencia: el uso de métodos faltos de rigor y el anclaje sobre puntos de

vista intuitivos en vez de un enfoque predictivo y de gestion.

Agenda

- ¢ Analizar la ventas... para qué? No confundir diagndstico con
pronadstico.

- Cémo abordar el analisis de ventas en tu empresa: primer requisito,
convertir datos en informacién.

- Presentacion de modelos operativos: herramientas y métodos
cuantitativos y cualitativos.

- Cuando dilucidar y concluir.

- Analizar las ventas para prever y planificar.

QUIERO INSCRIBIRME

Ponente

Doroteo Gonzalez

Profesional consultoria. Formador y
Director Técnico del Programa CE KAM en
ESIC.

Ver Linkedin.

INSCRIPCIONES

O\/\ ﬂgﬁge‘gr;ga Avda. Anaitasuna, 31 31192 - Mutilva (Navarra)


https://clubdemarketing.org/inscripciones/?u=112022310
https://www.linkedin.com/in/doroteo-gonz%C3%A1lez-21365613/

.) Actividad gratuita
Entrada gratuita previa inscripcion a través de la web

& Para mas informacion:
&
948 290155
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