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Profesor

Francisco Javier Vazquez Matilla

Consultor en contratacion publica. Doctor en Derecho. Miembro de la Real Academia

de Legislaciony Jurisprudencia.

Los nuevos Fondos para la Recuperacion, Transformacion y Resiliencia suponen la apertura de una ventana de
oportunidad en muchos ambitos.

La pandemia de la COVID-19 ha cambiado las perspectivas econdmicas de los préoximos afios en la Unién. Para
hacer frente a la crisis econdmica se ha aprobado un nuevo Marco Financiero Plurianual. Un nuevo paquete de
Fondos (Next Generation) y en particular el Instrumento del Mecanismo de Recuperacion y Resiliencia supondran
para Espafia unos 140.000 millones de euros.

Asimismo, ya se han incluido en los Presupuestos Generales del Estado partidas para su ejecuciény se ha
aprobado una norma al efecto, el Real Decreto 36/2020.

Con este curso queremos acercar a las empresas a un importante mercado como es el de la contratacion
publica, dando a conocer sus procesos, tramites basicos y como gestionarlos adecuadamente en un momento
vital. La llegada de los Fondos Next Generation va a desencadenar muchas contrataciones publicas con la
limitacidn de que los plazos para presentar la oferta seran breves y el mercado debera estar preparado.

Desde un punto de vista practico conoceremos cémo localizar oportunidades, el procedimiento de contratacion,
registro y clasificacion, valorar los criterios de adjudicacion, adaptar nuestra propuesta a lo que demanda el
concurso, aplicar descuentos sin incurrir en bajas temerarias 0 cOmo gestionar este tipo de proyectos.
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Horario: g Numero de horas:
de 8:30 a2 14:30 h. R

Elige la modalidad que mejor se adapte a ti:

22 Presencial* Videoconferencia*
@ Club de Marketing de Navarra — Aulavirtual, Zoom
| PrROGRAMA

Primera parte:

La contratacion publica: cuestiones basicas

e Breve referencia a la legislacion aplicable en contratacién publica: Ley de Contratos Publicos y Ley Foral de
Contratos Publicos. Consideraciones generales.
e Visién general de la normativa dictada entorno a los Fondos Next Generation y como afecta a las
empresas.
e Vision general de un contrato publico desde la dptica de la empresa:
o ¢Coémo acceder a las oportunidades?
o ¢Puedo “prescribir” o tener la iniciativa respecto a la contratacion publica con entidades publicas?
o ¢Coémo inscribirse en el ROLECE?
o ¢Qué es el DEUC y como cumplimentarlo?
e Vision practica de los tipos de contratos y visidn general de procedimientos.
e Division en lotes y consecuencias de la no division en lotes.
e Conceptos bdsicos para contratar con el sector publico. Capacidad (concepto y como se acredita) y
solvencia técnica y econdmica de las empresas.
e La presentacion de la oferta en papel y oferta electrénica.
e Ofertas anormales y justificaciones.
e Importancia de estar inscrito en un Registro de licitadores. ROLECE. REVASCON....
e La adjudicacién del contrato. Subsanaciones. La firma del contrato. Cesién de contratos y subsanacion.

e Las garantias o avales.
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e Obtencion de certificados y documentacién necesaria.
Segunda parte:

Preparacion de una oferta para una contratacion publica: casos practicos

e |dentificar facilmente donde y como localizar oportunidades de concursos publicos para mi empresa.

e Gestion comercial ante la Administracion y técnicas de venta: adaptacion de la propuesta a lo que se
quiere, localizar interlocutores validos, aplicar descuentos sin incurrir en bajas temerarias, etc.

e Estudio practico de un pliego de condiciones administrativas y prescripciones técnicas.

e Simulacion de creacion de un documento europeo unico de contratacion y declaracion responsable.

e Errores mas comunes y como evitarlos

e La posibilidad de plantear recursos: cuales, como y dénde.

e La ejecucion del contrato: aspectos laborales, pagos, modificaciones de contratos, extincion.

I INSCRIPCIONES

@ Socios/as: 22 No socios/as:
190 € ® 300¢

Unete a la asociacién

Actividad bonificable por la Fundacién Estatal para la Formacion en el Empleo. Las empresas socias
pueden solicitar su tramitacion gratuita indicandolo en la inscripcion web con al menos dos dias de
antelacion
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