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Precio especial para socias/os
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Pulsa AQUI para ver los precios
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Profesora

Cristina Lacave Arias-Camison

« Licenciada en Derecho por la Universidad de Navarra.
+ Master en Comercio Internacional por la Universidad Publica de Navarra y ESIC.

* Directora de Exportacion en varias empresas.

+ Formadora y Consultora en comercio internacional en diversas instituciones y
empresas.

* Profesora Comercio internacional y Logistica en la UNAV.

La gestion aduanera es un elemento clave para garantizar que las operaciones internacionales se desarrollen de
forma agil, segura y conforme a la normativa vigente.

Una correcta planificacion de las importaciones y exportaciones permite reducir costes, evitar incidencias y
aprovechar las ventajas que ofrecen los distintos regimenes y acuerdos comerciales.

Este curso ofrece una vision practica e integral de los principales aspectos que intervienen en la operativa
aduanera, proporcionando herramientas para afrontar con mayor seguridad la gestion diaria de las operaciones
de comercio exterior.

| PROGRAMA

1. Gestion aduanera de las exportaciones e importaciones

o Entregas y adquisiciones intracomunitarias. Documentacion necesaria para justificar las ventas sin
IVA'y documentacion a enviar al proveedor para justificar la factura sin IVA, segun la nueva Directiva
comunitaria.

o Intrastat. Qué movimientos hay que declarar y su vinculacion con la declaracién recapitulativa 349.

o Gestién aduanera de exportacion e importacion. Importacion a libre practica y a consumo. Aduanas 'y
el representante aduanero y la autorizacion de despacho. Nuevo sistema de importacién H1 y la
desaparicion del DUA de importacion.
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o Clasificacién de mis mercancias en el pais de origen y en la Unién Europea (Sistema Armonizado, NC
y Taric). Por qué los cédigos arancelarios no son iguales. Aranceles en EE. UU. y derechos sobre el
acero, hierro y aluminio.

o Origen de la mercancia y preferencias arancelarias dependiendo del pais de origen:

= Origen paises SPG. Exclusiones a las preferencias de ciertos paises.

= Origen paises con Tratado de Libre Comercio. Documentos que justifican el origen
preferencial. Exportador autorizado, exportador registrado, ATR, EUR-1.

= Origen terceros paises.

o Medidas antidumping, compensatorias y de salvaguardia. Contingentes arancelarios a la importacién
de determinados productos.

2. Las normas de origen
Como comprobar que la mercancia fabricada con distintos materiales no originarios da como resultado un
producto con un origen determinado. Principio de absorcion. Reglas de origen preferenciales.

3. Incoterms
o Recomendaciones de uso de los Incoterms 2020 para exportar e importar. Escandallo de costes
desde el pais del proveedor hasta el almacén. Las obligaciones del exportador sobre el momento de
la entrega de la mercancia (no fisica).
o Los distintos medios de transporte y cémo afectan a los precios.
4. Fiscalidad internacional en las entregas y en las importaciones
o Distintos tipos de aranceles.

o}

Base imponible de los aranceles y el IVA.

o}

Los aranceles y la fiscalidad en los paises de destino.
El DUA, el documento de levante y el certificado de exportacion e importacion.
Ley del IVA diferido de importacion.

o}

o}

o Caso practico de fiscalidad a la importacion.
5. Distintas casuisticas en las exportaciones e importaciones y regimenes econémicos aplicables
o El despacho a libre practica.
o Devoluciones.
o Reparaciones.
o Regimenes econdmicos para obtener ventajas de caracter fiscal:
= RPA. Régimen de perfeccionamiento activo. La clausula No drawback.
= RPP. Régimen de perfeccionamiento pasivo.
= Depdsitos aduaneros y zonas francas: beneficios fiscales para las empresas a la hora de
importar mercancia.
= Importacion temporal.
o Importaciones procedentes de una operacion triangular. La empresa como intermediaria y la
empresa como compradora final de una operacion triangular.
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6. Documentacion internacional en las ventas y compras

o Documentos informativos: la factura proforma, factura comercial, packing list, certificados de origen
preferenciales y no preferenciales, documentacion de origen preferencial. Analisis, doble uso, de
inspeccion.

o Documentos de transporte: Bill of Lading, distintos tipos de B/L dependiendo de la operativa, CMR, Air
Wayhbill, CIM, el FCR como justificacion en las ventas EXW.

o Documentos de seguro: pdliza individual, pdliza global. Relacién de los seguros con los Incoterms
2020.

o Documentos administrativos: el DUA, el H1 y certificado de levante de exportacion e importacion,
entre otros. La importancia de revisar las principales casillas y evitar sanciones administrativas. El
representante aduanero y la autorizacién de despacho.

7. El pago de las importaciones y exportaciones

o Formas de pago documentarias. Especial andlisis de los créditos documentarios, Standby y remesas

documentarias. Qué solicitar y cémo.

| INFORMACION GENERAL

Objetivos:

Comprender los aspectos clave de la gestion aduanera en las operaciones de importacién y exportacion.

Adquirir criterios para tomar decisiones que reduzcan riesgos, incidencias y costes en la operativa
internacional.

Conocer las principales implicaciones aduaneras, fiscales y documentales que afectan a las operaciones
de comercio exterior.

Aplicar los conocimientos a situaciones reales de la empresa mediante un enfoque practico.
Dirigido a:

Profesionales que intervengan en la gestion de operaciones de importacion y exportacion y deseen reforzar sus
conocimientos sobre la operativa aduanera, la documentacion internacional y la fiscalidad asociada al comercio
exterior.

m Fechas: x Numero de sesiones:
20y 27 de octubre, martes 2
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Horario: g Numero de horas:
de 9:00 a 14:00 h. <10

Elige la modalidad que mejor se adapte a ti:

22 Presencial* Videoconferencia*
@ Club de Marketing de Navarra — Aulavirtual, Zoom

I INSCRIPCIONES

w Socios/as: o.0 No socios/as:
aln

290 € ® 220¢

Unete a la asociacion

Actividad bonificable por la Fundacién Estatal para la Formacion en el Empleo. Las empresas socias
pueden solicitar su tramitacion gratuita indicandolo en la inscripcién web con al menos dos dias de
antelacién

/282 Para mas informacion: .
] Inscribete
948 290155
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https://clubdemarketing.org/unete/
tel:+34948290155
https://clubdemarketing.org/inscripciones/?u=222026088

