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Gestion empresarial con hoja de calculo: ventas, costes y cash flows

e Mddulo 1: Analisis de ventas con hoja de calculo
e Mddulo 2: Analisis de costes con hoja de calculo
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Profesor

Francisco Cervantes

+ Licenciado en Economia por la Universidad de Yale, Estados Unidos.

+ Cuenta con mas de 15 afnos de experiencia en distintos campos del ambito
financiero entre los que se cuentan la direccion financiera y consultoria de empresas,
correduria de bolsa y analisis de riesgos en banca de inversion.

El Covid-19 ha supuesto un gran reto y ha puesto a prueba nuestro caracter y nuestro buen hacer tanto a nivel
personal como a nivel empresarial. Los vaivenes en la legislacidn, el estado de animo en general y las barreras
legales o psicoldgicas a los desplazamientos han supuesto fluctuaciones o pérdidas de negocio significativas
para muchas empresas e incertidumbre en todos los casos.

En estas situaciones limite la garantia de supervivencia a corto plazo es un factor determinante para la
superacion de la crisis y para una empresa esto implica una adecuada gestidn de sus ventas, costes y flujos de
tesoreria (“cash flows”).

Ante esta coyuntura proponemos un curso modular que aborda estos tres temas de gestién desde una
perspectiva practica: procesar datos disponibles en la empresa mediante una hoja de calculo para tomar
decisiones empresariales con ejemplos basados en casos y experiencias reales.

| INFORMACION GENERAL

Objetivos:

1. llustrar el uso de las tablas dinamicas como una herramienta para el analisis de ventas.

2. Familiarizar al asistente con dos de las principales técnicas de analisis de costes: Analisis Coste- Volumen-
Beneficio y el método ABC.

3. Abordar el concepto “cash flow” desde su incidencia practica en la empresa: gestion de tesoreria.

4. Aprender técnicas en Excel encaminadas a construir modelos dinamicos utiles en la gestion para:
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o Establecer objetivos comerciales y operativos;
o Determinar costes unitarios;
o Cuantificar y gestionar necesidades de liquidez o picos de tesoreria.
5. llustrar como la informacion obtenida favorece a la gestion empresarial y la consecucion de objetivos

econdémicos y financieros.

Dirigido a:

Empresarios, gerentes, directores financieros, asesores y personal de la empresa en general que desee
profundizar en los conceptos econéomicos de Rentabilidad, Costes y cash flow asi como en las funciones y
herramientas de Excel relevantes al calculo y seguimiento de estas variables de gestion.

Metodologia:
Curso eminentemente practico en el que se ilustraran conceptos econémicos y una forma de trasladar estos

conceptos al ambito practico de la toma de decisiones empresariales mediante el procesamiento de informacion

con una hoja de calculo.

Para ello se trabajaran las herramientas y funciones de la hoja de calculo necesarios para construir modelos para

analizar ventas, cuantificar costes y determinar necesidades de liquidez o picos de tesoreria, entre otros.

Se utilizara el método del caso con ejemplos basados en experiencias reales de gestion.

| INscRIPCIONES

@ Socios/as: 22 No socios/as:
450 € | 600¢€

Unete a la asociacion

Curso completo bonificable por la Fundacion Estatal para la Formacion en el Empleo. El Club de Marketing
gestiona a los socios gratis la tramitacion.

& Para mas informacion:
&
948 290155
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