Club de
O Marketing
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Incoterms 2020

Analisis de los Incoterms 2020 y recomendaciones practicas

Como seleccionar su uso parareducir y controlarcostes y riesgos en el comercio internacional. Consecuencias a nivel
fiscal, documental, aduanero y contractual

£8 21 de febrero de 2023, martes

Inscribete

m Fechas: Presencial Videoconferencia
[ ) =]
21 de febrero, martes ada

Precio especial para socias/os
y actividad bonificable por FUNDAE
Pulsa AQUI para ver los precios

Horario:
de 9:00 a 15:00 h.

Inscribete


https://clubdemarketing.org/inscripciones/?u=222022298
https://clubdemarketing.org/inscripciones/?u=222022298

Profesora

Cristina Lacave Arias-Camison

* Licenciada en Derecho.
- Master en Direccion de Comercio Internacional.

+ Formadora y consultora en comercio internacional.

| PrROGRAMA

e Aduanas e Incoterms. Obligaciones de justificar las ventas sin IVA: Nueva normativa comunitaria desde el
1 enero 2020. Conceptos esenciales en la exportacidn e importacién relacionados con los Incoterms.
Justificacion documental de las exportaciones sin IVA. Consecuencias del Brexit.

e Clasificacién de los INCOTERMS 2020. Lo que sony lo que no son. Aspectos contractuales de los
INCOTERMS: Entrega de la mercancia y transmision del riesgo.

e Andlisis de los distintos incoterms explicando de forma practica las obligaciones documentales, fiscales y
de costos del exportador y del importador.

o Grupo E. EXW

o Grupo F. FCA, FASy FOB

o Grupo C. CFR, CIF,CPTy CIP

o Grupo D. DAP, DPU (nuevo) y DDP

e La adecuada eleccion de los INCOTERMS y los aspectos comerciales mas importantes en cada incoterm
para conseguir mas competitividad. Cémo aplicar criterios para elegir el Incoterm éptimo a partir del
andlisis de las caracteristicas especificas de cada operacion de comercio exterior: costos, riesgos,
reclamaciones, aduanas, forma de pago.

e Incoterms versus medios de cobro y pago internacionales. Qué incoterms no se deberian utilizar con
créditos documentarios y remesas documentarias, tanto para comprar como para vender.

Recomendaciones practicas.
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e Caso practico exportacion: explicacién de todos los costos para calcular y fijar el precio de exportacion con
los distintos incoterms desde EXW a DDP, y verificar las distintas formas de facturacién que tenemos con
los distintos incoterms. Ventajas e inconvenientes de cotizar con algunos incoterms.

e Caso practico importacion: calcular el precio de compra de un producto en nuestro almacén con todos los

gastos de transporte, aduanas y aranceles incluido. Base imponible del arancel de entrada e IVA de

importacion.

m Fechas: 2 Numero de sesiones:
21 de febrero, martes 1

@ Horario: g Numero de horas:
de 9:00 a 15:00 h.

Elige la modalidad que mejor se adapte a ti:
22 Presencial* Videoconferencia*
® Clubde Marketing de Navarra —  Aulavirtual, Zoom

I INSCRIPCIONES

@ Socios/as: 22 No socios/as:
170 € - 320¢

Unete a la asociacién

Actividad bonificable por la Fundacion Estatal para la Formacion en el Empleo. Las empresas socias
pueden solicitar su tramitacion gratuita indicandolo en la inscripcion web con al menos dos dias de
antelacién
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https://clubdemarketing.org/unete/

& Para mas informacion:
&
948 290155
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tel:+34948290155
https://clubdemarketing.org/inscripciones/?u=222022298

