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Profesor

Tomas Bringas Prado

Director Financiero y de la seccién de Digitalizacion de USOA.

A través de este curso se exponen los nuevos instrumentos de financiacién alternativa que han surgido, debido a
la revolucién de las nuevas tecnologias en el mundo de las finanzas (fintech). A ello se ha unido una potente
evolucién en las herramientas de financiacion no bancaria, y la implantacion y desarrollo de nuevos mercados de
capital y deuda destinados a PYMES.

Objetivos:

1. Conocer los instrumentos de financiacion no bancaria, alternativa y fintech existentes: business angels,
crowdequity, crowdlending, crowdfunding, invoice trading, capital riesgo y private equity, sale@lease back,
sale&rent back, fondos de deuda, direct lending y tax financing.

2. Mostrar los nuevos mercados financieros creados para que las PYMES puedan realizar emisiones de
capital social y deuda (BME Growth y MARF).

3. Mostrar los proveedores existentes de dichas vias de financiacion y su perspectiva contable.

4. Comparar la financiacion bancaria y la no bancaria, y estudiar la idoneidad de cada para cada caso.

5. Integracion de la financiacién no bancaria en la empresa, situacién actual y tendencias financieras.

| PrROGRAMA

1. Estructura de las decisiones financieras y contextualizacion de la financiacidn no bancaria, alternativa y
fintech.
2. Instrumentos y mercados de financiacion no Bancaria y fintech.

e 2.1 Capital social.
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Business Angels.

Crowdequity.

BME Growth (y comparativa con el Mercado Continuo).
Capital Riesgo y Private Equity.

e 2.2 Deuda financiera.

Invoice trading y Descuento de efectos comerciales.
Fondos de Deuda y Direct Lending.

Leasing y Sale&Lease back.

Crowdlending.

Emisién de deuda en el MARF (y comparativa con el AIAF).
Deuda subordinada y préstamos participativos.

¢ 2.3 Financiacion operativa.
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o Renting y Sale&Rent back.
o Tax financing.
o Incubadoras de empresas.

e Contabilizacion contable de las fuentes de financiacion descritas.
e Comparacion de la Financiacién No Bancaria y la Bancaria.
e Perspectivas a futuro de la financiacién no bancaria y su integracién en la empresa.

I INFORMACION GENERAL
Se entrega material didactico, con numerosos ejemplos prdcticos reales y enumeracion (no recomendacioén) de
eventuales proveedores de los instrumentos financieros mostrados.

m Fechas: 2 Numero de sesiones:
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@ Horario: g Nudmero de horas:
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Videoconferencia
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