
Comunidad de aprendizaje para mandos

 Octubre 2022 - junio 2023

Inscríbete

https://clubdemarketing.org/inscripciones/?u=222022155


Fechas:

18 de octubre, martes, de 16:00 a

20:00 h., presencial.

15 de noviembre, martes, de

16:00 a 18:00. videoconferencia.

13 diciembrel, martes, de 16:00 a

18:00 h., videoconferencia.

10 de enero, martes, de 16:00 a

20:00 h., presencial.

14 de febrero, martes, de 16:00 a

18:00 h., videoconferencia.

14 de marzo, martes, de 16:00 a

20:00 h., presencial.

18 de abril, martes, de 16:00 a

18:00 h., videoconferencia.

16 de mayo, martes, de 16:00 a

18:00 h., videoconferencia.

13 de junio, martes, de 16:00 a

20:00 h., presencial.

Presencial Videoconferencia

Horario:
de 16:00 a 20:00 h.

Precio especial para socias/osPulsa
AQUÍ para ver los precios

Inscríbete

 Avda. Anaitasuna, 31 31192 - Mutilva (Navarra)

https://clubdemarketing.org/inscripciones/?u=222022155


Facilitador

Sergio de Miguel Taroncher

• Coach y profesor de varios MBA en la facultad de Sarriko de la UPV.
• Ingeniero de Telecomunicaciones y MBA en Administración y Dirección Empresas.
• Inició su contacto con la empresa en Euskaltel y la ingeniería Idom
Ha desarrollado su carrera profesional en Eroski donde fue el directivo más joven de la
compañía con 30 años, poniendo en marcha la dirección de Aprovisionamiento, un
proyecto que transformó la compañía.
• En 2011 escribió el libro “El Equilibrista” y comenzó una transformación personal que
le llevó a iniciar su propio proyecto 2015.
• Facilitador Sistémico, Coach de equipos ORSC y Coach Coactivo Certificado por ICF.
Se diferencia por desarrollar el Clownching, aplicación de técnicas de Clown para
acelerar procesos de coaching.
• Ha trabajado como coach individual y de equipos con grandes personas en la
transformación de grandes empresas como Mahou San Miguel, Café Baque, Nivea,
Privalia, Grupo Danobat, Ulma, Laboral Kutxa, Grupo AN, Hotel Gran Bilbao…
• Centrado en la transformación de organizaciones hacia modelos Teal y la creación
de comunidades dentro de las organizaciones. Fue socio fundador de la mayor
comunidad de coaches en español, C4OL.

¿Qué necesitas para la primera sesión?

No tienes que preparar nada especial, necesitarás:

Ropa cómoda

Ganas de compartir y aprender

Cuanto más claro tengas qué reto tienes y quieres resolver más fácil será que suceda

En esta primera sesión estableceremos las bases de la comunidad:
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Estableceremos las reglas del juego

Ratificaremos (o cambiaremos) el calendario y el horario.

Revisaremos las herramientas que utilizaremos

Priorizaremos los temas que os interesan más

Realizaremos la primera dinámica para llevarnos algo concreto

Estableceremos el compromiso de asistencia

Fechas:

18 de octubre, martes, de 16:00 a

20:00 h., presencial.

15 de noviembre, martes, de

16:00 a 18:00. videoconferencia.

13 diciembrel, martes, de 16:00 a

18:00 h., videoconferencia.

10 de enero, martes, de 16:00 a

20:00 h., presencial.

14 de febrero, martes, de 16:00 a

18:00 h., videoconferencia.

14 de marzo, martes, de 16:00 a

20:00 h., presencial.

18 de abril, martes, de 16:00 a

18:00 h., videoconferencia.

16 de mayo, martes, de 16:00 a

18:00 h., videoconferencia.

13 de junio, martes, de 16:00 a

20:00 h., presencial.

Número de sesiones:
9

Horario:
de 16:00 a 20:00 h.

Número de horas:
26

Elige la modalidad que mejor se adapte a ti:
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Presencial*
Club de Marketing de Navarra

Videoconferencia*
Aula virtual, Zoom

  Qué es

Un grupo de personas que tienen un reto común: aflorar el máximo potencial de sus equipos. Se reúnen
periódicamente para compartir el conocimiento y experiencias que atesoran. Podrás compartir lo que te funciona y
los desafíos que te estás encontrando. Conocerás cómo lo están abordando otros profesionales descubriendo las
mejores prácticas.

Este grupo estará dinamizado por facilitadores expertos en la gestión de personas que os guiarán en vuestro
desarrollo además de aportar su conocimiento y experiencia.

  Para quién es

Mandos intermedios y, en general, personas que tienen a su cargo la gestión de un equipo.

  Qué te llevarás:

1.  Generarás una red de contactos cercanos con los que consultar y compartir tus dudas y situaciones difíciles.

Ganarás apoyo y seguridad.

2.  Adquirirás experiencia práctica. En cada sesión realizaremos dinámicas experienciales.

3.  Acelerarás tu desarrollo y evitarás algunos errores habituales. Aprenderás de lo que otras personas ya han

hecho o intentado.

4.  Sentirás una gran satisfacción personal al compartir lo que ya sabes y comprobar que ayudas a personas con

los mismos retos/problemas. 
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  Agenda

Sesión 1

18 de octubre, martes, de 16:00 a 20:00 h.

Presencial

Resto de sesiones

Generación de la alianza de funcionamiento

Ratificación del horario

Revisión de calendario

Revisión de herramientas

Primeras dinámicas. Selección y priorización de temas

Generación de parejas de aprendizaje

Exponer casos que hayan sucedido

Planteamos algún reto

Compartir qué nos funciona y qué no para dicho caso

Dinámica/píldora de aprendizaje

Entre sesiones habrá reunión telefónica entre las parejas de aprendizaje y envío de algún material sobre el que reflexionar para
recoger aprendizajes en el aula virtual

Entre sesiones habrá reunión telefónica entre las parejas de aprendizaje y envío de algún material sobre el que
reflexionar para recoger aprendizajes en el aula virtual

Fecha sesión informativa: 4 de octubre, martes, de 16:00 a 18:00 h., más información aquí.

INSCRIPCIONES

Socios/as:
315 €

No socios/as:
315 €

Únete a la asociación

 Avda. Anaitasuna, 31 31192 - Mutilva (Navarra)

https://www.clubdemarketing.org/u.aspx?u=112022152
https://clubdemarketing.org/unete/


Para más información:
948 290155

Inscríbete
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tel:+34948290155
https://clubdemarketing.org/inscripciones/?u=222022155

